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Savoir pitcher Appaloosa, qualifier un prospect et positionner la proposition de valeur.

SDR, business developers, commerciaux Aucun. QCM de 20 questions (seuil 80 %) + un pitch enregistré de 3 minutes évalué sur
juniors. grille.

Réussite du QCM et validation du pitch. 12 mois. Badge numérique, kit de vente, référencement « Registered Reseller ».
Compétences visées Modules

* Comprendre le probléme résolu (distribution d'apps privées, * Le marché de la mobilité d'entreprise & la douleur client

MAM/MDM) et le marché « Présentation produit & proposition de valeur

e Maitriser le pltch etla proposition de valeur dlAppaIOOSa * Personas, cas d'usage & secteurs verticaux

* |dentifier les personas et cas d'usage (BYOD, terrain, retail, santé...) « Pitch & elevator pitch

¢ Qualifier une opportunité avec les bases de BANT/MEDDIC .

Qualification d'opportunité (fondamentaux)
* Positionner Appaloosa face aux alternatives (stores publics, MDM
lourds)



